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LINEAMIENTOS PARA REALIZAR ALIANZAS ESTRATEGICAS DE PROMPERU

OBJETIVO

Establecer los lineamientos relativos al requerimiento, convocatoria, postulacion, evaluacion,
formalizacion, seguimiento y renovacién de las Alianzas Estratégicas de PROMPERU para el desarrollo
de acciones de capacitacion y publicidad conjunta en el exterior, que faciliten e impulsen la promocion del
destino Pert, en coordinacion con empresas turfsticas de los mercados emisores prioritarics para el Per(.

FINALIDAD

Asegurar que las Alianzas Estratégicas para el desarrollo de acciones de promocion del turismo en el
exterior, sean gestionadas adecuada y oportunamente.

ALCANCE

El presente documento es de cumplimiento obligatorio por todos los drganos y unidades organicas de
PROMPERU.

DOCUMENTOS A CONSULTAR

41 Reglamento de Crganizacion y Funciones de la Comisién de Promocion de Peri para la
Exportacion y e Turismo — PROMPERU, aprobado por Decreto Supramo N° 008-2007-
MINCETUR, modificado por Decreto Supremo N® 014-2010-MINCETUR.

42  Decreto Legislativo N° 1017 — Ley de Contrataciones del Estado, y su Reglamento aprobado por
Decreto Supremo N° 184-2008-EF, y normas complementarias y modificatorias.

43  Directiva N° 003- 2010 PROMPERU/SG/OAF lineamientos para regular las Contrataclones de
Bienes yfo Servicios de PROMPERU, aprobado por Resolucién de Secretaria General N° 069-
2010-PROMPERU/SG:

TIPOS DE ALIANZAS ESTRATEGICAS
Para efectos del presente documento, se han definido los siguientes tipos de Alianzas Estratégicas:

Alianzas Estratégicas de Capacitacién Conjunta: Son aquellas que buscan maximizar la
inversion de PROMPERU promocionando el destino turistico Pertl, en estrecha coordinacion con
aliados, es decir, empresas con giro en la actividad turistica de los mercados emisores prioritarios
para la capacitacion de agentes de viajes, lideres de opinion yfo consumidor final sobre el destino
Perl.. En caso el aliado decida realizar (nicamente una alianza estratégica de capacitacion
conjunta, PROMPERU asumira el monto méaximo referencial de Cincuenta Mil y 00/100 Délares
Americanos (US $ 50,000.00) por aliado.

Alianzas Estratégicas de Publicidad Conjunta Son aquellas que buscan maximizar la inversién
de PROMPERU en materia de promocion y comercializacion del destino turistico Perd, & través de
sus aliados, es decir, empresas con giro en fa actividad turistica de los mercados emiscres
prioritarios, para la realizacion de publicaciones en diferentes medios tanto en prensa y revistas,
Internet y ofros; con el objetivo de promocionar conjuntamente con dichos aliados el destino Per( y
promover la diversificacién del mismo. Esta iniciativa permite la comercializacion del destino Per(
a través de un paquete turfstico con un precio concreto y de la mano de un tour operador local (en
el mercado emisor) conocido por el consumider final {call to action), o cual permite que luego del
estimulo creado a través de las campafias publicitarias dirigidas al consumidor final, se estimule el
incremento de la venta del destino. El aporte maximo a invertir por parte de PROMPERU con cada
aliado estratégico dependera..de los resultados de la evaluacion técnica-economica y del
presupuesto dispanible de PR@ME’B para tal fin.




Para fa ejecucion de las Alianzas Estratégicas tanto de i) Capacitacion Conjunta v ii) Publicidad
Conjunta, PROMPERU podra aportar como méximo &l 50% de la inversion total en cada una.

El aliado estrategico podré realizar amhos tipos de Alianzas Estrategicas a la vez, como parte de
la campafia o decidir por una de ellas. Todas y cada una de las alianzas tendran ! caracter de no
exclusivas.

Se podra establecer con los aliados Alianzas Estratégicas de alcance regional o global,

6.  ALIANZA ESTRATEGICA
6.1  Actos Preparatorios
6.1.1 Requerimiento del Area Usuaria

El area usuaria debera emitir la Solicitud de Bienes y Servicios - Certificacion de Crédito
Presupuestario, segun los procedimientos vigentes, adjuntando los Témminos de Referencia
visados por los niveles correspondientes.

6.1.2 Conformacion y Actuacion del Comité Especial
6.1.2.1 Designacién y formalizacion del Comité Especial

El Jefe de la Oficina de Administracion y Finanzas designara por escrito a los
integrantes titulares y suplentes del Comité Especial, debiendo precisar quién actuara
como Presidente, y cuidando que exista correspondencia entre cada miembro titular y
su suplente, conforme al detalle que se indica en el numeral siguiente. &l documento
mediante ef cual se designa a los miembros del Comité Especial sera notificada 2
cada uno de ellos.

Conjuntamente con el documento de designacian, se entregara al Presidents del
Comite Especial el expediente de la afianza, el cual estard conformado por iy i
Términos de Referencia (TDR),ii) la Soiicitud de Bienes y Servicios - Certificacién del
Crédito Presupuestario y toda la informacién técnica y econdmica necesaria que
pudiera servirle para cumplir con su funcion. Una vez recibida la documentacién, el
Presidente del Comité Especial deber4 convocar a los demés miembros para la
instalacion respectiva.

6.1.2.2Conformacién del Comité Especial
El Comite Especial estara conformado de la siguiente forma:

Miembros Titulares

— Un profesional, en representacion de la Sub Direccion de Promocion del Turismo
Receptivo, de la Direccion de Promocion del Turismo, quien actuard como
Presidente.

— Un profesional, en representacién del Departamento de Publicidad, de Ia
Direccion de Promacién de Imagen Pafs.

—  Un especialista, en representacion de la Unidad de Asuntos Administratives, de la

Oficina de Administracién y Finanzas.



Miembros Suplentes

— Un profesional, en representacion de la Sub Direccidn de Promocion del Turismo
Receptivo, de la Direccion de Promocion del Turismo, quien suplira eventualmente
al Presidente.

— Un profesional, en represemacién del Departamento de Publicidad, de la
Direccion de Promocion de Imagen Pals.

—  Un especialista, en representacion de la Unidad de Asuntos Administrativos, de la
Oficina de Administracion y Finanzas.

6.1.2.3Remacion e irrenunciabilidad

Los integrantes del Comité Especial sdlo podran ser removidos por caso fortuito o
fuerza mayor, o por cese en el servicio, declarado mediante documento debidamente
motivado. En el mismo documento se debera designar af nuevo integrante. Copia de
este documento debera ser remitido oportunamente a cada unc de los miembros
restantes, para su conocimiento. Los integrantes del Comité Especial no podran
renunciar al cargo encomendado.

6.1.2.4 Intervencidn de los miembros suplentes

Cualquier miembro suplente puede sustituir a un titular por ausencia de este Gltimo,
respetandose la conformacion establecida originalmente. Una vez que un miembro
titular haya sido reemplazado por un suplente, el suplente adquirira definitivamente la
calidad de miembro titular,

amieni, A solicitud del Presidente del Comité Especial, el Jefe de la Oficina de Administracion
\ 4 y Finanzas evaluara el motivo de la ausencia del titular, a efectos de determinar

responsabilidad, si la hubiere, sin que ello impida la participacion del suplente, y

disponer la reincorporacion del ex titular como miembro suplente ¢ designar un nuevo

miembro suplente.

6.1.2.5 Competencias del Comité Especial

El Comite Especial llevara a cabo el proceso encargandose de su organizacion,
conduccion y ejecucién, desde la preparacion de las Bases hasta fa culminacion del
proceso, entendiéndose por culminacion del proceso a la presentacion de las actas de
evaluacidn conteniendo 1a recomendacion de 1a alianza.

El Camité Especial es competente paia;

a.  Consultar los alcances de fa informacién proporcionada en el expedienta de la
alianza y sugerir, de ser el caso, las modificaciones que considere pertinente.
Cualquier modificacion requerird contar previamente con la conformidad de la
Sub Direccion de Promocidn del Turismo Receptivo /o de la Unidad de Asuntos
Administrativos, segin corresponda.

Elaborar las Bases.
Convocar el proceso.
Absolver las consultas a [as Bases,

Evaluar las propuestas, segln lo indicado en el numeral 6.6.

~ @ a8 o o

Recomendar la alianza con una(s) empresa(s), o no recomendar ninguna,
debiéndose en este (ltimo caso declarar desierto el proceso.

g. Todo acto necesaric para el desamollo del proceso de seleccion hasta fa
recomendacion de la alianza.




1
|
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Los acuerdos que adopte el Comité Especial, incluyendo la recomendacion de la
alianza, deberan constar en actas, cuyas copias deberan incorporarse al sxpadiente
de la alianza.

6.2 Convocatoria de la Alianza

La convocatoria se realizara a través de la publicacién de las Bases correspondientes, en la
Pagina Web de PROMPERU. Se realizara un maximo de cuatro (04) convocatorias al afio.

Las convocatorias de las alianzas se podran realizar en cualquier mes del afio v cuando la Sub
Direccion de Promocion del Turismo Receptivo lo estime més conveniente.

6.3 Consultas y Absolucion de Consultas
Las Bases estableceran los plazos de presentacion de consultas y absolucion de las mismas. Las

consultas S8 remitiran via correo electranico a la direccion;
alianzas(pais en inglés)@promperu.gob.pe.

6.4 Presentacion de las Propuestas

Las propuestas seran remitidas, como méximo en la fecha establecida en las bases, via correo
electronico a PROMPERU, a la direccién; alianzas{pals en inglés)@promperu.gob.pe.

Las empresas extranjeras interesadas en participar en las Alianzas Estratégicas deberan estar
legalmente constituidas, domiciliadas o no en el pais donde se efectuara la alianza; asimismo,
deberan remitir via correo electronico a la direccién sefialada en el parrafo anterior la siguiente
documentacion:

a. Carta de Presentacion de la Propuesta Tecnico-Econémica vy Declaracion Jurada
(Formulario N° 1).

b. Propuesta Técnico - Econémica (Formulario N° 2).

¢. Declaracién Jurada de walidez de documentos legales presentados anteriormente
(Formufario N° 3). Este formulario aplica (inicamente a las empresas que tuvieron una
alianza estratégica previa con PROMPERU.

Evaluacién de las Propuestas

En el proceso de evaluacion, el Comité Especial seleccionara sélo a elos participante(s) que
presente(n) las mejores propuestas técnico-econdmicas, para lo cual éstos deberan presentar {os
documentos mencionados en el numeral precedante,

En caso que el Comite Especial lo considere necesario, podra solicitar la opinidn especializada de
un tercero para [a evaluacién de las propuestas presentadas.

En caso que la(s) propuesta(s) sea(n} aprobada(s) de manera parcial, se consultarz a la(s)
empresa(s) participante(s) sl mantiene(n) su interés para la ejecucién parcial de su(s) propuesta(s)
remitiendole(s) lo aprabado. Si la(s) empresa(s) ratificara{n). su interés, el Comité Especial podria
recomendar [a(s) alianza(s).

Culminado el proceso de evaluacion, el Comité Especial emitird y suscribira el Acta
correspondiente, y la remitira a la Oficina de Administracion y Finanzas recomendando se proceda
a formalizar [a(s) alianza(s) de la(s) empresa(s) cuya(s) propuesta(s) sea(n) viable(s). Dicha Acta,
junto a todos los actuados por el Comite, formara parte del expediente de alianza, La Oficina de
Administracion y Finanzas podrg aprobar o, de manera motivada, desaprobar la recomendacién
del Comité Especial.

....................




6.6

Formalizacion de la Alianza

Una vez aprobada la propuesta técnico-econdmica, la alianza se formalizara mediante Ia emisién y
suscripcidn de los siguientes documentos:

» Siel monto total que corresponde asumir a PROMPERU es de hasta Cuarenta y Nueve
mil Noveclentos Noventa y Nueve y 99/100 Délares Americanos (US$ 49,999.99), se
emitira una Orden de Servicio.

= Siel monto total que corresponde asumir a PROMPERU es igual o superior a Cincuenta
Mil y 00/100 Délares Americanos (US$ 50,000.00), se requerira de la suscripcion de un
Acuerdo de Alianza Estratégica y se emitira una Orden de Servicio.

* Siel monto total que corresponde asumir a PROMPERU es mayor a Quinientes Mil y
00/100 Délares Americanos (US$ 500,000.00), se requerira de la suscripcién de un
Acuerdo de Alianza Estratégica, el mismo que deberé ser previamente aprobado por el
Consejo Directivo de PROMPERU y se emitira una Qrden de Servicio

Para la formalizacién de |a alianza de aquellos participantes que establezcan por primera vez una
alianza con PROMPERU deberan presentar los siguientes documentos legales:

a. Copia simple de Poder vigente otorgado al Representante Legal de la empresa participante, o
su equivalente conforme a sus leyes de constitucion.

b. Copia simple del documento de identidad del Representante Legal.

c. S6lo para paises anglosajones: deberén presentar adicionalmente copia simple de la
Constitucian de la empresa o su equivalente conforme a sus leyes de constitucion.

Para la formalizacion de la alianza de aquellos participantes que tuvieron anteriormente una

alianza con PROMPERU y que continlian con el mismo representante legal deberan presentar;

a. Formulario N° 3: Declaracion Jurada de validez de documentos iegales* prasentados
anteriormente.

(*} PROMPERU mantendra un archivo de la documentacién legal de las empresas aliadas que se
hayan presentado en convocatorias anteriores, los mismos que podran ser usados para ef proceso
en Curso,

Seguimiento de Actividades de Capacitacién

Si la alianza contiene acciones de capacitacion por un (01) afio o més, el aliado debera presentar
un informe parcial sobre la ejecucion de actividades cada seis (06) meses.

El aliado deberd informar via correo electronico sobre la ejecucion y cumplimiento de las
actividades utilizando el siguiente formato:

Programas de Capacitacion

Seminarios/ Presentaciones

Fam Trip

Educativos on-line

Otras actividades




NOTA: Al termino de la alianza estratégica, el aliado deberé enviar el Reporte Final de Actividades
y de Gastos por Actividad, de acuerdo a lo sefialado en el numeral 6.9, en el cual se detallaran
todas fas acciones ejecutadas (desde el inicio hasta el final del programa),

6.8  Proceso de Reembolso al Aliado Estratégico

Se realizara un Gnico reembolso de la inversion al aliado, salvo que en la propuesta aceptada se
tenga un cronograma de reembolsos parciales siempre contra presentacion de evidencias.

Para poder efectuar el reembolso sera requisito indispensable la remision de:

a. Factura del aliado emitida a nombre de PROMPERU por el monto del aporte reconacido, de
acuerdo a la siguiente informagion:

PROMPERU
RUC: 20307167442
Direccion: Av. Repliblica de Panaméa 3647-3651. San Isidro, Lima 27, Per.

b. Reporte Final de Actividades, segin Formulario N°4, el que debera contener la siguiente
informacion: Resultados obtenidos con apreciaciones cualitativas y cuantitativas del pregrama
ejecutado, ademas se debera mencionar los comentarios recogidos por parte de los asistentes,
los beneficios de las actividades realizadas para la generacion de conocimiento del destino
Per(, nivel de interés de continuar con el desarrollo de actividades similares, montos sugeridos
de inversion para futuras campafias, recomendaciones ylo sugerencias sobre las actividades
desarolladas, informacion cuantitativa indicadas en el formulario y cuadros resumen de la
campafia.

Asimismo, deberd contener los documentos o evidencia que acredite la realizacion de las
actividades indicadas en la propuesta técnico-econdmica yio en las modificaciones aprebadas
par PROMPERU.

La Sub Direccion de Promocion del Turismo Receptivo evaluara y emitira la conformidad de los
repoites finales de actividades presentados por los aliados, verificando el cumpiimiento del
100% de las acfividades comprometidas en la propussta técnico-economica.

Reporte Final de Gastos por Actividad, segiin Formulario N°5, en &l indicara los gastos
incurridos por la empresa para fa realizacion del programa.

. Publicacion yfo evidencia de la insercion realizada:

»  Se requerird un (01) original impreso y dos (02) copias digitaiizadas en CD de cada
publicacién de la insercion realizada (para revistas/prensa, internet, medios progios).

»  Serequerira tres (03) copias digitalizadas en CD de la propaganda en radio o televisién,
con & minutos, previos y post, a la emisién def comergial.

Notas:

» En el caso de buscadores o portales Web o similares, el aliado debera presentar un
reporte de la cantidad de personas que han ingresado al link de la publicacion. La
informacién debe ser de una fuente confiable.



+  En caso de mailings o Newsletters, el aliado deberé presentar un reporte de la cantidad
de envios realizados, cantidad de recepciones compietas y cantidad de respuestas, como
también las impresiones de cada soporte.

+  En el caso de medios no convencionales se requerira que la Sub Direccion de Promogion
del Turismo Receptivo y/o el Departamento de Publicidad de la Direccion de Promocién
de Imagen Pais, determinen el tipo de evidencia que se presentara y que acredite el
cumplimiento contractual de las obligaciones.

Los documentos para procesar ef reembolso deberan llegar a PROMPERU 2 més tardar hasta el
30 del mes de noviembre del afio fiscal correspondiente.

En caso que los aliados no cumplieran con presentar los documentos en el plazo establecido en el
parrafo anterior, los reembolsos podrén ser procesados con cargo al presupussto del siguiente afio
fiscal, siempre y cuando exista disponibilidad presupuestal y los documentos cuenten con la
conformidad correspondiente, y hayan sido recibidos por PROMPERU, a més tardar hasta &
término de! primer timestre del siguiente afio fiscal en el que se realizo el programa.

Los reembolsos de los servicios podran ser realizados en un tipo de moneda distinto al sefialado
en la propuesta técnico-econdmica. El tipo de cambio a apiicar seré el precio de venta promedio
ponderado publicado por la Superintendencia de Banca y Seguros, en la facha que se emitid la
Orden de Servicio; mediante transferencia bancaria, a la cuenta indicada per la empresa en el
Formulario N° 1.

Todos los reembolsos estaran sujetos a la presentacion de los documentos antes mencionados,
estos deberan contar con el visto bueno y sello de recepcion de Mesa de Partes de la Oficina de
Administracién y Finanzas de PROMPERU.

Renovaciones

La alianza estratégica podré ser renovada hasta dos (02) veces consecutivas, pudiendo ser
renegociados los montos de inversion de la siguiente campafia.

Incumplimientos

En caso que el aliado no pudiera justificadamente cumplir con la totalidad de fas actividades
planteadas en la propuesta técnico-econémica, se podra acordar la reduccion proporcional de los
aportes previstos por ambas partes, correspondiente a las actividades no ejecutadas, previa
conformidad de PROMPERU.

PROMPERU tendra el derecho de dejar sin efecto la Orden de Servicio, resolver el Acuerdo de
Alianza Estratégica e inhabilitar al aliado esfratégico para participar en Alianzas Estratégicas
durante el afic en curse y el siguiente, en caso de:

a. Incumplimiento injustificado de las actividades comprometidas luego de haber sido aceptada su
propuesta inicial y/o modificaciones debidamente aprobadas por PROMPERU.

b. Incurrir en falsedad genérica en los documentos y/o informacién presentada 2 PROMPERU
para la realizacion de la alianza.

¢. Incumplimiento de los plazos establecidos para la presentacion de los documentos para
pracesar el reembolso, sefialados en el numeral 6.8 del presente documento.

El aliado y PROMPERU son las Gnicas personas o partes interesadas en la propuesta, sin
inclusion de ninguna ofra persona, firma o corporacion, ni bajo ningdn acuerdo o entendimiento
sujeto a comision, porcentaje, corretaje u honorario contingente. Por infraceion o violacién de esta
garantia, PROMPERU tendré e[ derecho de dejar sin efecto la Orden de Servicio,

R
et




F
.«%

AT

e

&L T
.
e

3
Ty,

ANEXOS

10



Formulario N° 1
Carta de Presentacion de Propuesta Técnico-Econdmica y Declaracién Jurada

Sefiores )
PROMPERU
Presente.-

REF. : Alianza Estratégica — Mercado XXXXX (nombre del pais)

Mediante la presente, en mi calidad de representante legat de la empresa............oeveveeerenvoiin, , con RUC N°
(0 documento tributario equivalente del pais del aliado estratégico).............eerrrereren.e , 6on poderes inscritos en el
Registro Mercantil (o indicar la oficina de Registros Piblicos del pals del aliado estratégico) y después de haber
examinado y aceptar en su integridad as bases y demas documentos, y de conocer todas las condiciones solicitadas
por PROMPERU, proponemos el siguiente Programa de Alianzas Estratégicas a ser desarrollado en ..o

cuya propuesta Técnico- Econdmica, debidamente suscrita por el representante legal de la empresa, se adjunta aI
presente documento.

Asimismao, declaramos que:

a. Esta PROPUESTA sera vélida y firme por un petfodo minimo de treinta (30) dias calendaric a partir de la
fecha de su emision y se conviene que podra ser aceptada en cualquier momento antes de que expire el
periodo indicado. Hasta que el documento final de Contrato sea procesado, se reconoce como documentos
obligatorios la PROPUESTA y su aceptacion escrita por PROMPERU.

b.  Que en caso sea necesario, nos comprometemos a ampliar el plazo de validez de la PROPUESTA indicado

en el mismo, hasta el doble del plazo original (sesenta (60) dias calendario a partir de la fecha de su

emision).

Que toda informacién que se genere ylo cruce entre mi representada y PROMPERU, respecto de las

acciones a desarrollarse conforme la propuesta técnico-econdmica, sera considerada como estrictaments

confidencial, por lo que ambas partes se obligan a no revelarla a terceras personas.

Que tanto mi representada como el que suscribe, no se encuentran incursos en incompatibilidad alguna,

para efectos de negociar o celebrar contratos con el Estado Peruano ni con PROMPERU, de acuerdo a lo

establecido en la legislacion peruana vigente.

Que no tenemos impedimento para participar en el proceso de seleccién ni para contratar con el Estado

Peruano,

?é;% ) , Que canocemos, aceptamos y nos sometemos, a los Términos de Refsrencia, condiciones y procedimientos

idel proceso de seleccion.

4 Que somos responsables de la veracidad de los documentos e informacion que se presenta para efectos del

presente proceso de seleccion.

h. Que nos comprometemos a mantener nuestra oferta durante el proceso de evaluacion de las propuestas y a
cumplir cabalmente con los compromisos contenidos en nuestra PROPUESTA, en caso de resultar
favorecidos con la formalizacion de la misma.

. Que notenemos sancion vigente en el Registro de Inhabilitados para Contratar con el Estado Peruano.

¢ J. Que por el hecho de presentar nuestra PROPUESTA, nos sometemos plenamente a las Bases de la

) Seleccion que declaramos haber lefdo y a las normas que la rigen.

k. Que renuncio a toda intervencién o reclamo diplomatico a nuestro favor.

il




A continuacion, proporcionamos la siguiente informaciéon de ta empresa;

Tipo de Moneda*;

1. | Nombre o Razdn Social de la empresa;
1.2. | Tipo de Empresa {(Marcar con un aspa): Mayorista Tour Linea Ciros ligados a la
Qperador Aérea actividad luristica
(especificar)
1.3. | Direccion Principal:
1.4, { Teléfono No.:
1.5, | FaxNo.
1.6, | Pagina Web:
21. | Cédigo Tributario:
22. | Dalos del Registro Mercantil de la Empresa; (Ej, N° Asiento, Foja, Tomo,
Ficha, Partida Electrénica, etc. yho algin ofro dato)
23, | Fecha de inicio de aclividades:
24, | Nombre del Representante Legal:
2.5. | No. Documento de Identidad de Representante Legal:
3.1. | Nombre Complete:
3.2, | Cago:
3.3. | Teléfono No.:
E-mall;

Razdn Social de la empresa qus emitira las facturas:

Nombre del Banco:

Titular de la Cuenta::

Numero de cuenta bancaria

Direccion del Banco;

Cédigo SWIFT:

IBAN/AVA,

Nombre de la confraparte en el Pertl {en caso éplique}: ]

Perfil de clientes:

Na. de pasaferos enviados d Perd en al 2008 y 2010

2009:
200

Proyeccion de crecimiento de ventas a Peril para 2011 (%):

% Ventas al Per(l vs. Yentas totales en el 2009y 2010;

2009:
2010

% de incremento de ventas de paquetes al Perd en e 2009 y 2010
(Sdlo si se prasentd en una convocatona el afio anterior)

2009
2010:

Estancia media de los pasaleras enviados al Perti

Precio promedio de los programas af Peri;

Destinos o circuitos mas vendidos del Per:

Medios promocionales més utilizado;

Cantidad de puntos de venta propias del aliado: agencias, oficinas,
pagina Weh oficial, entre otros. {sn nimeros)

Cantidad de puntos de ventas con intermediarios: agencias de vigjes,
hoteles, paginas Web, entre otros. {en nimeros)

Frecuencia de vuelos al Pertt {en caso de Inea aérea)

No. de asientos semanales al Parl (en caso de linea aérea)

% de acupabllidad, en caso de inea aérea (en caso de inca aérea)

Monto en US$ invertido en publicidad sobre Per(i en (nombre del pafs)
realizado por su empresa en &f afio 2009 y 2040 (no considerar

campeiias cooperadas con PROMPER()

2009: US$
2010: US$

12



o R
' I{p";'? SR \

En el supuesto negado de no ser clertos los términos contenidos en la presente declaracion, PROMPERU, se
encuentra plenamente facultado a descalificar la propuesta y adoptar las acciones administraivas y legales
pertinentes.

Nombre del Pals, (dfa) de (mes) de (afio).

Firma det Representante Legal
Nombre y Cargo

* 05 pagos de los servicios podran ser realizados en un fip de moneda distinto al sefialado en la propuesta técnico-econdmica. El fipo de cambio a aplicar
sera el precio de venta promedio ponderado publicado por la Superintendencia.de Banca y Seguras, en la fecha que se emitit la Crden de Samvicio.
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Formulario N° 2
Propuesta Técnico-Econémica

CODIGC
Drom : FO-DPT-80PTR-0M
: Sy PROPUESTA TECNICO-EC 1A
gx&p{?lli ‘A TECNICO-ECONOM Fig Tde
Version (1
[Sefiores
PROMPERD
Frasante.-

REF. ; Allanza Eslratégica « Mercade XXGC(K {nambrs dal pais)
En calldad de repessentante legal, después da habar examinade s Indicaclones Términos do Refarencla, y deméas d , praparck por PROMPERU y de conacer lodog las requerimisnios|
iperiinentas, sa propane una lnversion de PROMPERD por un monto lokl da {exprosar en nlimeros ¥ lekas y __H00 Délaras Amerleanos), induysndo lodos los impuesios creados ¥ por crearse
iGue correspondan, asl coma loda concepto que Insida en fa prastaclén de los servidies requeridos, da acuarde al slgulents cuadro;

Nomibra de [a Empresa: E

L. Gapsitao

Coste por .parta dala

Costo por parte de PROMPERU
Actlvidad | Datalle Facha Propuesta ASI‘“"“("':;;I;'ST""I‘“ Pertl Invltados stmpresa (US4) i {Us§) Costo total {US$)
" @ B 14 +(8)
[Seminaries
* {ndioar cludad-+ kigar del

favenls propuasko}

Fam Trps
= (lndicar destinos)

Educaclén OMLINE
+ (Indicar lamag)

Otras Actividades

bgtaiCapacitacion

Faglhia de
Fechade { clorrads | Aporte del
i 4 fnci

p Alfado (US$)

Total
Campaha
{uss)

Tarlfas
Qflclales dal jAharta {USS)
madlo {US$)

Apertade

Tamafiof PROMPERC {US$)

Formato

Aleance
Gaogrifleo

e Alcance
Insarciongs 1Demografico

[Revistas

, I
iy ) I I | I I I I i I

Inteifiet

5 %, i I I I I

Radlof IH

T I | | | I | [ I | | ]

B [ I I I ] I | I I I |

Extfriorss

Otros (espaclflear)

Total Pubficidad

e, . Wombre del Pals, {dia}da {ines) da {afic)
0
. N

L i g
St o)

L5 TIih Qe carpaiig- |- 5w cAporte Allada:(USS)
Capacllacién
Pulllcddad

Total

“Kporte PROMPERU (USS) -

oo Perodioldadidnl raaih

Warear con tha' X' la qus corasponds | Trimestral ] Semestral | Final de la sampania

El qua suscriba dedlara y garantiza qus las dnleas p a parles inl on esta prop , son aquellas qua aqul ée mencionan, y que esta propussla se hace sin incluslén de ninguna ofra
persona, irma o corperacisn, nl baja ninglin acuerdo o entsndimiento sujelo a camision, porcentajs, corralaje u hanerarle confingenie. Por Tnéacclin o violacldn de ssta garantia, PROMPERU tandré el

(derecho da dajar sin afacl la allanza,

En conseauescla, presanio a cansidaracisn de PROMPERU lus d tos contenidos on |a prop tonloo - econdmica por lag actvidades dekilladas [

Firma del Represantanta Legal
Wombre y Gargo

"‘Ef.hn L‘eﬂ‘}fﬁ
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Formulario N° 3
Declaracién Jurada de validez de documentos legales presentados anteriormente

Sefiores ,
PROMPERU
Presente.-

REF. : Alianza Estratégica — Mercado XXX {nombre del pais)

Por medic de la presente, Y0 .cviiiiioioiiiiiinin, representante legal de la empresa
.................................... , con documento de identidad N°........................ declaro que la documentacion
legal presentada en la convocatoria...............ccevnenn. realizada en................. , actualmente mantiene validez.

Nombre del Pais, (dia) de (mes) de (afio)

Firma del Representante Legal
Nombre y Cargo

18
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Formulario N° 4

Reporte Final de Actividades

s

SRR ARSI

REPGRTE FINAL DE ACTIVIDADES

SA0Ie0

FO-DPT-SDPTR-002

Pagida2

Version 01

REF:: Alianza Estratégica - Mersado XX00OK iNombrs del Pals)

NomkrodelaRmpeees: |

1. InfermackSn sobre ¢} Programa Ejecufads -

1.1  Resultados obleridos con apraciaciones ma!(l:atwas del misemo:

1.2 Beneficios de la achividad para la gensracitn de conocimientn dal products:

13 Inferés de confinuar con & desamollo de acividades similares. Indicar montos sugaridos de inversion para futuras campafias:

14 Racomsndaciones yio sugerencias sobre las actividades desaroliadas:

1.5 PaquetesiDestinos peraancs més saliciiados durante o afio;

AN

E\ Pracio promedio en UB% de pequelss a Perd méas soliciladas;

1 Pasajeros enviados a Pertd en o} afio en cursy como resulfado de fa Afianza Estratégica:

1 Pasaijeros enviedos a Perts an toal on el afio on Gurso {3t ierrs detinfonme):

133 jVerias do Perd en USS en ek afio anterior {sivilar perioda}:

By Veras de Perd sn 1359 en efaflo en curso (al clerre del informa):

O\JJ/Q Vetrlas de Perd en 8% en &l afio en cwso generadas pm‘ ™ Ntanza Esiraiagm

[t " Resumen de la Capacitasién Ejpcstdda

Fecha del Eventa

N° Totat de Aalstentes

|Bctividad ! Detalle
e lgqpinazios | Cludad
: "%i
N fé&
- } Subot Asistontes Capevitados o

THIPS {indicar destinos viaktadas)

Sublotal Asiatentes Capanitadanfisy

Otran Actividades {Especificar)

Budstolal Asistentes Capacttados

Total Aslatentes Capaclfados];
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. B o Dtiss o Yo Auiiotondon srins Actiooes de Capadilacion =50
piombre de la Acividad: )
Lugar. Fecha: dfa ¥ mes w il v
Nomsredals Nomiwe de Ix Persona . Fecha e
[ Agencia Capacitada Cargo Direccidn Teléfono E-mai Cumpleafios | Favatto
1. Preseniatidn de Evidenclas y Encuesfag ™ 7700
* Regiatro fologréfico wo filmico da las ncthiidades r——
< B gedrerd afjuntar Ias encusatas que se apliqust a los patﬁ@ari!es. Iz mlsma que serd propumonada gcf E'ROMPERU
V. Resuren do-Publicidal Eleculada - Razonabilidad - - : ST e o
. Pian Pmpnesm Flan Elecutado
Soparta Poblicitardn / — - -
Betalie w Fecha de Inverslin | mvessifin version g Fesha 6o twversitn | Inversion —_——
Inserciones | Inserdén | PROMPERD Aliago Totat Insercloniess | msercion | PROMPERL Alizds
Praraa (fizgos ¥ Suplementes)
Total Franea
Revistas
Tulal Revistas
Intesrst
Total intemed
Folat Oteog| R i
Kol PROPONENTE deberh suftarse ai texto sranto det prosente Formuterie. Asfmistes, podr aamoentar of nlinsre de filas an donde corresponda.
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K Formulario N°5
Reporte Final de Gastos por Actividad

\
[ GODGO

? ‘l ﬁ Qéizﬁ REPORTE FINAL DE GASTCS POR ACTIVIBAD FO-LP T SDPTR 002
, o Pég. 1 ds 1
Varsion (1

REF. : Alianza Estratégica - Mercado X000(XN (nombre del pals)

L. Datos Genorales delaEmpresa 70 0 0 000 e i DT T e T i e i g
Martbre de ln Empresa:

Fecha:

| Periado considerado {De mum a mm}

Ref. Faclura N%

Manto Tt Fachura (Aporis de PROMPERU)
Moneda:

H. Relatin Desagtagada de Gustos — Actividedes do Capicilachin (Encdadd aptinue} -2 fhoudowen i 8 CEE ORI
Aciividad / Conseple def Gasto Costo por Actividad

Seminarios

- Hlguiler de saltn

- Algaiter de squipos
- Sarvigio de Calering
- Conwocatoria

- Invitaciones

- Expositor

i - CHros fespecificar)

Subiotal Seminarios:

Fam Trips

- Billotes adraos

- Jervicios en desiino
- Ofros {especificar)

Bublolal Fas Trips]
Edueativo ON LINE
[ Hosting
D Dizefia
§CU rwocatoria
= Oros {espeoifican)
L Bubiotal Educalive ONLINE
Otras Actividaden {eepecificar)
N
%9 Subtotal {Actividad)
“'E‘. ﬁ Tatal
HIE ﬂ%%gc}en[}eaagwgada de: Gastons = Pubdicidad (En gaag apligues} 00000000 W e O e el o
ﬁ ;{i Valorizacién total def Programa en
e R Valorizaclon del Programa do acuvardo a | ot perlode considerado (Aports ds
" f,iwj’( - 'f:“f ) . tarifas publeadas s Empreaa + Aporte de Abarra para ef Programa
P Saporte Publicitario (U3} BROMPERD) {Us$)
{Uss)
(&) {B) A} - 18]

Fransa
Ravigtas
nternat
Radic
Exteriores
{Hrog
TFotal

Firina del Representante Legal
MNombre v Cargo
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Modelo referencial de Acuerdo para Alianzas Estratégicas Tradicionales

ACUERDO DE ALIANZA ESTRATEGICA ENTRE LA COMISION DE PROMOCION DEL PERU PARA LA
EXPORTACION Y EL TURISMO -~ PROMPERU Y........ccoccveee

Conste por el presente documento, el ACUERDO DE ALIANZA ESTRATEGICA, que celebran de una parte,
la COMISION DE PROMOCION DEL PERU PARA LA EXPORTACION Y EL TURISMO-PROMPERU-, con
RUC No. 203071667442, con domicilio en Av. Replblica de Panamg N° 3647-3655, San Isidro, Lima,
debidamente representada para estos efectos por su Secretaria General, sefiora Pilar Pajares Sayan,
identificada con DNI N° 07886489, designada por Resolucidon Ministerial N° 195-2007-MINCETUR/DM, a
quien en adelante $e le denominara PROMPERU; y de la  ofra

PAME. oottt , con RUC No.{o documento tributario del pals de!
aliado estratégico).............cvirvirerinnnns , con domicilio en....co.ovveniiiiee , debidamente representado
para estos efectos por su Gerente General (u ofro representante autorizado), con poderes inscritos
= OOV ROUUPUPPIPRSPN el Registro Mercantil (o indicar la oficina de Registros Piblicos del pals

del aliado estratégico); a quien en adelante se le denominaré e ALIADO ESTRATEGICQ; en los términcs y
condiciones siguientes:

PRIMERA: ANTECEDENTES

1.1 PROMPERU, es un organismo plblico técnico especializado del Ministerio de Comercic
Exterior y Turismo -MINCETUR-, que tiene por objeto formular y ejecutar las poiiticas y
estrategias de promocion del turismo intemo y receptivo, asi como desarrollar y ejecutar la
difusién de la imagen del Perl en el exterior en materia de promocion turistica, a fravés de una
accion concertada con el sector privado y las diferentes instituciones pulblicas relacionadas.

1.2 E| ALIADO ESTRATEGICO: €5 un(a) .............ovoe. , persona juridica de derecho privado y/o
persona natural, de reconocida experiencia en su pals de procedencia, en el sector turisme.

Las partes convienen que toda informacion que se genere ylo cruce entre ellas, respecto de las accicnes a
desarrollarse conforme el Plan de Medios y/o Campafia Promocional, como destino turistico del Perl, sera
. By, considerada como estrictamente confidencial, por lo que se obligan a no revelarla a terceras personas.

“TERCERA: OBJETO DE LA ALIANZA

il objeto de la presente Alianza, tiene como finalidad, la promocidn internacional del Perll como destino

ffistico en la(s) Republica(s).............cccvce. , lo que conllevara a los Aliados a una Inversion de recursos
¥ Pacondmicos para fines publicitarcs y/o de capamtacmn por cada una de las partes, de acusrde a las

> actividades acordadas en el Plan de Medios yfo Campafia Promocional y detaifado en la clausula quinta del

presente acuerdo.

CUARTA: MONTO DE LA INVERSION

El monto total de [a inversidn para el Plan de Medios y/o Campafia Promocional como destino turistico del
Perd, sera por la suma de .......ccooeriveniiviecnireae dolares americanos (monto en nlimeros y
letras), monto que sera ejecutado integramente y en un 100% por el ALIADO ESTRATEGICO;
comprometlendose PROMPERU a reembolsar el mMOnto de .......cocoevcvivivecoreveecvrirenneas délares
americanos {monto en nlimergs y lefras), hasta un 50% del monto fotal de la inversion, al ALIADO
 ESTRATEGICO, previa comprobacion que se hayan ejecutado las acciones sefialadas en el Plan de Medios
: y!o Campafia Promocional.

P13
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Las acciones sefialadas en el Plan de Medics yfo Campafia Promocional seran ejecutadas por el ALIADO
ESTRATEGICO en territorio de la(s) Repiblica(s} de...................

SEPTIMA: SUPERVISION

Los mecanismos para e} seguimiento de actividades estan especificados en los términos de referencia. Sin
embargo, adicionalmente PROMPERU tendra derecho en todo momento a supervisar que las actividades se
realicen conforme lo acordado en la propuesta técnico-econdmica, por lo que en su caso, emitira las
observaciones que estime conducentes a la parte que en ese momento tenga la responsabilidad de
gjecutarla, quien debera acatar las instrucciones que se emitan, siempre que estén acordes con lo
establecido en este acuerdo y en |a propuesta técnico-econdmica presentada.

OCTAVA: REPRESENTANTE EN DESTINO

PROMPERU, designara un representante en destino, para supervisar in situ que se ejecuten correctamente
las acciones sefialadas en [a propuesta de |la campafia promocional como destino turistico del Per(; los
costos que se originen por gastos de viaje, estadia, y otros del representante en destino de PROMPERU;
costos que seran integramente sufragados por el ALIADO ESTRATEGIGO.

NOVENA: OBLIGACIONES RECIPROCAS

A.- En el marco del Acuerdo de Alianza Estratégica el ALIADO ESTRATEGICO se compromete a lo

siguiente:

a) Inverfir como aporte la suma equivalente al 100% que demande el Plan de Medios yfo Campafia
Promacional como destino turistico al Perti que forma parte integrante de esta Alianza y lo indicado
en la clausula cuarta.

b) Todas las acciones sefialadas en el Plan de Medios y/o Campafia Promocionzl, seran ejecutadas
estrictamente por el ALIADO ESTRATEGICO, en el{los) pais(es) que sefiale(n) correspondientes.

¢) Dar un uso correcto, a las marcas yfo nombres 0 lemas comerciales registrados como derechos de
autor y de propiedad intelectual de PROMPERU, que ceda en uso solo estrictamente para el
desarrollo y vigencia del presente acuerdo.

~ A su vez PROMPERU se compromete a o siguiente:

a) Reembolsar al ALIADO ESTRATEGICO el monto indicado en la clausula cuarta, hasta el 50% de la
inversidn total ejecutada en el Plan de Medios y/o Campafia Promocional como destino turistico def
Pert; dicho reembolso sera efectuado, una vez que PROMPERU pueda comprobar que se han
ejecutado todas las acciones dispuestas en el Plan de Medios y/o Campafia Promocional,

b) Autorizar al ALIADO ESTRATEGICO, el uso de marcas, nombres o lemas comerciales registrados
de derecho de autor y propiedad intelectual de PROMPERU, para el desarrollo de las acclones
sefialadas en el Plan de Medios y/o Campana Promocional del presente acuerdo.

‘ IMA: ACCIONES COMPLEMENTARIAS
wLa Inversion efectuada se vinculara a las actividades que se especifican en ef Plan de Medios yfo Campafia

R :fﬂmm j,,,,fﬁromomonal de este acuerdo, sin perjuicio de ofras complementarias y que se precisaran de comin acuerdo

entre las partes.

DECIMA PRIMERA: REEMBOLSO DE LA INVERSION AL ALIADO ESTRATEGICO

Conforme a la periodicidad de reembolso establecido, el ALIADO ESTRATEGICO presentara un reporte de
acfividades y de gastos, los mismos que seran evaluados por PROMPERU, y de encontrarlos conformes,
solicitara al ALIADO ESTRATEGICO presente su factura, evidencias y demas documentos requeridos en los
terminos de referencia, para efectuar el reemboiso de la inversion, que se sefiala en la clausula cuarta de
este acuerdo.

Para poder efectuar el pago sera requisito indispensable la remision de la documentacion a la Mesa de
Partes de la Oficina General de Administracién y Finanzas de PROMPERU, en un plazo maximo de 30 dias
después de reaiizada la ulima actividad del Plan de Medios y/o Campafia Promocional y/o a mas ftardar
| hasta ef 30 del mes de noviembre del afio fiscal correspondiente, lo que ocurra primero.
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’ En caso que el ALIADO ESTRATEGICO no cumpliera con presentar los documentos en el plazo establecido
en el parrafo anterior, los reembolsos podréan ser procesados can cargo al presupuesto de! siguiente afio
fiscal, siempre y cuando hayan sido recibidos por PROMPERU, a més tardar hasta el término del primer
trimestre del siguiente afio fiscal en el que se realizd el programa.

DECIMA SEGUNDA: INCUMPLIMIENTOS

En caso el aliado no pudiera justificadamente cumplir con la totalidad de las actividades planteadas en el
Plan de Medios y/o Campaiia Promocional, se podra acordar la reduccion proparcional en los aportes
previstos por ambas partes, correspondiente a las actividades no ejecutadas, previa cenformidad de
PROMPERU,

PROMPERU tendra el derecho a resolver el Acuerdo de Alianza Estratégica e inhabilitar al ALIADO
ESTRATEGICO para participar en Alianzas Estratégicas durante el afio en curso y el siguiente, en caso de:

a. Incumplimiento injustificado de las actividades comprometidas luego de haber sido aceptada su
propuesta inicial y/o modificaciones debidamente aprobadas por PROMPERU.

b. Incurrir en falsedad en los documentos yfo informacion presentada a PROMPERU para la
realizacion de la alianza.

¢.  Incumplimiento de los plazos establecidos para la presentacion de los documentos para procesar el
reembolso, sefialados en la clausula décimo primera del presente documento.

DECIMA TERCERA: SOLUCION DE CONFLICTOS

Las discrepancias ylo diferencias surgidas durante el desarrollo y ejecucion del presente Acuerdo, seran
resueltas por las partes de comin acuerdo y en forma amistosa.

Todo desacuerdo o controversia que no pueda ser resuelto en trato directo, se resolvera mediante arbitraje
de derecho conforme a la legislacion peruana, segln el reglamento y fas normas de la comisién de las
Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI) denominada en inglés come United
Nations Commission on Intemnational Trade Law (UNCITRAL).

Dicho arbitraje serd realizado en la ciudad de Lima (Pert} y en idioma espafiol por un Tribunal Arbitral Unico,
Las partes acataran el laudo arbitral emitido como fallo definitive de cualquier desacuerdo controversia, el
mismo que no podra ser ohservado ante el Poder Judicial.

%DECIMA CUARTA: RENOVACIONES

)  alianza estratégica podra ser renovada hasta dos (02) veces consecutivas, pudiendo ser ranegociados los
ﬁmntos de inversién de la siguiente campafia.

’ e?

ias partes suscriben el presente documento en sefial de conformidad con lo expresado en el presente
acuerdo de alianza estratégica, en la ciudad de Lima a los.... dias del mes de................. del afio....covis

PROMPERU EL ALIADO ESTRATEGICO
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